
 

 
Servicii incluse: 

1. Consiliere in vederea achizitie de autoturisme ( 15 ani experienta ) 
2. Analiza nevoilor si recomandarea autoturismului potrivit 
3. Cautare pe site-uri de specialitate a autoturismului solicitat (Germania si 

BENELUX) 
4. Transmiterea de minim 5 oferte, conform criteriilor de cautare 
5. Obtinerea informatiilor complete despre autoturism; serie sasiu, date tehnice, 

echipamente standard si optionale. 
6. Verificarea istoricului masinii in baza de date a producatorului 
7. Verificarea vanzatorului ( dealerului ) 
8. Vizionarea autoturismului direct la dealer si realizarea unui test-drive 
9. Transmiterea de fotografii si imagini video de la fata locului cu masina 
10. Verificarea documentelor masinii si transmiterea acestora scanate ( brief-uri ) 
11. Negociere din pretul masinii 
12. Verificarea contractului de vanzare-cumparare si obtinerea de documente 

necesare tranzactiei  
13. Obtinerea documentelor pentru tranzactiile in leasing 
14. Alte informatii legate de buna vanzare a masinii 

§ Garantie pentru masini rulate, mentionat in contract 
§ Pregatirea autoturismului inainte de livrare, check list 
§ Numere de tranzit ( daca e cazul ) 
§ Garantie TVA pentru PJ (evitarea dublei taxari a TVA-ului in UE si 

negocierea conditiilor de restituire) 

15. Organizarea transportului in Romania pe platforma, cu firme agreeate care au 
inclus asigurare de transport (asigurare Cargo >100.000 Euro) 

16. Revenirea la dealer in ziua transportului pentru buna organizare a livrarii 
17. Comunicare in permanenta cu Vanzatorul, Transportatorul si Clientul pe tot 

parcursul tranzactiei 

 
 



 
Costurile pentru intermedierea vanzarii auto: 

1. Taxa management* - de la 100 pana la 200 Euro** in functie de regiune 
2. Comision de vanzare - 1 % din pretul de vanzare, dar nu mai putin de 500 Euro** 

Exemple de costuri in functie de pretul brut al masinii; 

<= 50.000 EURO - comision fix 500 EURO + taxa management 

> 50.000 EURO <= 100.000 EURO - comision 1 % din pretul de vanzare + taxa management 

> 100.000 Euro <= 150.000 EURO - comision 1 % din pretul de vanzare - taxa de management  

> 150.000 EURO - comision negociabil 

Conditii contractuale: 

• Clientul achita valoarea masinii doar catre dealer 
• Clientul este direct proprietar pe masina 
• Taxa de management se achita in avans, inainte de vizionarea masinii 
• Taxa nu se restituie daca tranzactia se amana sau se anuleaza 
• Comisionul de vanzare se achita odata cu plata integrala a masinii 
• Sumele negociate la dealer nu influenteaza comisionul de vanzare 
• Livrarea se achita separat in conditiile transmise de transportator. 

* cheltuieli de logistica; transport, combustibil, diurna, taxe drum. 
**  valoare fara TVA 
 


